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U
no sguardo verso il fu-
turo, per incentivare la 
crescita delle esporta-
zioni del made in Italy 

verso il Giappone.
È stato questo l’obiettivo cen-
trale del convegno che si è tenu-
to lo scorso 2 luglio a Roma, dal 
titolo “EPA: Economic Partner-
ship Agreement”, organizzato 
da Sacid, azienda da anni leader 
nel campo dei servizi interna-
zionali.

L’EVENTO
Nell’ottica dell’attività svolta in 
qualità di partner per le azien-
de che intendono operare con 
l’estero, Sacid ha organizzato 
l’evento per sancire il recen-
te accordo entrato in vigore lo 
scorso febbraio, sul libero scam-
bio tra l’Unione Europea e il 
Giappone, sottolineando i forti 
benefici che i prodotti di eccel-
lenza italiani potranno avere dal 
momento che non verranno più 
assoggettati ai dazi doganali.
L’appuntamento, che ha visto 
la partecipazione di numerose 
aziende laziali, è stato possibile 
con il contributo della Camera 
di Commercio di Roma, con il 
patrocinio della Regione Lazio, 
di Confapi Roma e Mediola-
num. Diversi i relatori che sono 
intervenuti per l’occasione, tra 
cui il vice ambasciatore giap-
ponese S.E. ministro  Akihiko 
Ushikawa. L’amministratore 
delegato di Sacid, Dr.Marco Ta-
rica, in qualità di conduttore 
dei lavori, ha sottolineato l’im-
portanza dell’abbattimento dei 
dazi doganali per tre settori: 
agroalimentare, arredamento e 
fashion. Un passo importante 

per favorire l’esportazione ver-
so un Paese come il Giappone, 
che conta circa 127 milioni di 
abitanti, con un tasso di cresci-
ta dell’1,4%. Negli ultimi anni 
il trend dell’export verso il Sol 
Levante ha registrato circa 6.500 
milioni di euro contro un’im-
portazione di 4mila milioni. L’o-
biettivo è continuare a crescere, 
anche grazie alla lunga tradizio-
ne di amicizia con il Giappone, 
che da sempre ha ammirato lo 
stile italiano del saper vivere 
bene, apprezzando le cose belle 
e buone che il nostro Paese rie-
sce a produrre. Il successo della 
giornata, grazie anche ai relato-
ri, ha suscitato un interesse cir-
ca la missione in Giappone che 
si terrà entro l’anno. Un’inizia-
tiva che fa parte di un progetto 
con cui la Sacid intende svilup-

pare la conoscenza e le oppor-
tunità dei mercati esteri, verso 
le piccole e medie imprese del 
territorio. 

L’AZIENDA
Attiva fin dal 1985 e nata dalla 
pluriennale esperienza dei suoi 
due soci nel settore specifico 
delle spedizioni internaziona-
li e assistenza doganale, Sacid 
è capace oggi di offrire anche 
un’importante attività di con-
sulenza. Realizzata sulla base 
dell’importante esperienza ma-
turata da Marco Tarica e Giovan 
Battista Pasqualucci, l’attività si 
dispiega lungo tutte le principa-
li aree di interesse per le azien-
de. Questioni legali, fiscali, do-
ganali e di commercio estero 
costituiscono gli ambiti di inter-
vento più consolidati per Sacid, 

insieme al mondo della contrat-
tualistica e della proprietà intel-
lettuale. In ambito finanziario, 
l’azienda è specializzata nell’ar-
bitrato e nei sistemi di garanzie.
A livello legale, inoltre, vi è una 
conoscenza approfondita de-
gli incoterms, ovvero l’insie-
me dei diritti e doveri relativi ai 
vari soggetti giuridici coinvol-
ti in una operazione di trasferi-
mento di beni da una nazione a 
un’altra. Le numerose operazio-
ni all’attivo permettono a Sacid 
di distinguersi come una garan-
zia nell’ambito dei crediti docu-
mentari, ma anche dei contri-
buti e dei finanziamenti all’ex-
port. Una così importante offer-
ta di servizi negli scambi com-
merciali con l’estero non può 
certo prescindere da un’ade-
guata preparazione in ambito 

assicurativo e nelle responsabi-
lità nel trasporto.
Gli standard eccellenti dell’a-
zienda, poi, diventano propri 
anche del cliente grazie ai cor-
si di formazione  che si organiz-
zano presso la sede, ma anche 
presso le aziende stesse. Sacid 
si distingue, dunque, come una 
realtà inserita in varie piattafor-
me operativo-commerciali in-
ternazionali, con partner e con-
sociati presenti in più di 80 Pae-
si. Al primo posto viene sempre 
la soddisfazione del cliente, per-
seguita attraverso un impegno a 
360 gradi.

LE ATTIVITÀ OPERATIVE
Oltre alla consulenza, Sacid of-
fre un ampio campo di attivi-
tà logistiche e di spedizione, via 
aerea, via mare (Lcl e Fcl) e via 

terra. Importanti anche il servi-
zio door to door, express e quel-
lo legato a stoccaggio. A sotto-
lineare le capacità professiona-
li della società e dei suoi titola-
ri sono le attestazioni e le certi-
ficazioni acquisite nel corso de-
gli anni, ma soprattutto la ga-
ranzia di conoscenza e impegno 
del proprio personale e partners 
che nell’ambito del proprio ruo-
lo riescono a dare il massimo, 
immedesimandosi nel cliente 
e acquisendo così consapevo-
lezza delle sue esigenze nonché 
nelle risoluzioni dei loro proble-
mi. Grazie al nuovo accordo con 
il Giappone e all’abbattimen-
to dei costi doganali, l’azien-
da punta a incentivare l’attività 
operativa verso l’estero, avvian-
do importanti collaborazioni in 
tutto il mondo.

Un accordo importante per il made in Italy
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